
 

 

 
  
 

 

Juin 2020  CAP Menuiserie bois fabrication  

  Les Compagnons du Devoir et du Tour de France - Périgueux 

Juin 2019 BP Banque (Niveau Bac+2 bancaire) 

                          CFPB de Bordeaux  

Juin 2006                  Baccalauréat STT Comptabilité Gestion  

                          Lycée Condorcet Bordeaux   

Expérience professionnelle 

35, Allée des 
Chanterelles 
33650 Saint Selve 
 
 
06 23 51 79 42 
 
nuttin.nicolas1@gmail.com 

Né le 16/07/1985  
39 ans 

Permis B 

Formation 

Nicolas NUTTIN 

Assistant Commercial B2B  Coopérative ARTBOIS UMB 
sept. 2022 - août 2024 · 2 ans 
Cestas, Nouvelle-Aquitaine, France · Sur site 

• Réalisation des devis (5-10/jour) 

• Prise de commandes par téléphone, courriels (30-50/j) 

• Vente directe 

• Assistance et conseils techniques  

• Gestion des SAV  

• Gestion des livraisons 

• Fidélisation des adhérents  

• Force de proposition sur les nouveaux fournisseurs et produits  

• Prise de rendez-vous et échanges avec les fournisseurs 
 

Entrepreneur Menuiserie Bois Ossature Nuttin Nicolas · Indépendant 

oct. 2020 - Juil. 2022 · 1 an 10 mois 

• En collaboration avec la SASU CCZ Adrien HIVERT 

       Charpente – Couverture – Terrasse – Ossature Bois 

 
Crédit Agricole Personal Finance & Mobility - SOFINCO 
7 ans 6 mois 
Bordeaux, Nouvelle-Aquitaine, France · Sur site 
 
Avril 2015 – Aout 2019 Conseiller Clientèle Vente B2C 

• Vente face à face et à distance de contrats de crédits amortissables et renouvelables et rachats 
de crédits - Objectif 600K€ - 1000K€/mois 

• Appels entrants (60-100/jours) 

• Réception, Etude et Octroi de financement des dossiers reçus par courrier et Courriel (10 -
20/jour) 

• Analyse et maitrise du risque 

• Contribution aux stratégies commerciales 

• Animation de partenariat (Uni-Médias) 

• Analyse de Bilan  
 
Mai 2013 – Avril 2015 Conseiller Clientèle Surendettement 

• Analyse et Gestion de dossiers de surendettement (50-100/j) 

• Rédaction de recours auprès des Tribunaux Nationaux et Banque de France 
• Négociation de plans de remboursements 

• Maitrise des pertes financière de l’entreprise 

Mars 2012 – Avril 2013 Assistant Commercial B2B 

• Etude et Octroi de dossiers de financement – Crédits amortissables et renouvelables (20-30/j) 

• Animation et suivi du portefeuille Adhérents – Mise en place de challenges commercial et 
formations 

• Analyse et contrôle du risque 
 
Contrôleur de saisie 
CARSAT Aquitaine · CDD  
sept. 2011 - mars 2012 · 7 mois 

• Contrôle de dossiers Aménagement de l’habitat 

• Octroi des subventions Sécurité Sociale 
 
Opérateur de livraison 
ColiPoste · déc. 2007 - juin 2010 · 2 ans 7 mois 
Bordeaux, Nouvelle-Aquitaine, France · Hybride 

• Préparation et livraison de tournée quotidienne 
 

Compétences 

Relation clientèle 

Capacité d’adaptation 

Travail en équipe 

Prise de décision 

Force de proposition 

Excellent relationnel. 

 

    Centres d’intérêt  

Voyages 
Plongée 
Nature 
Chasse 

mailto:nuttin.nicolas1@gmail.com

