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 Thierry CHEDOTAL 

 78120 Rambouillet

 Portable : 0609816838

 Email : tchedotal@wanadoo.fr
COMMERCIAL GRANDS COMPTES 

EXPERIENCES PROFESSIONNELLES

■ 2017- 2026  Directeur de l’agence immobilière NESTENN 
Mes responsabilités :
- Management 2 collaboratrices Assistante commerciale et Négociatrice, formation estimation                                                                                                                                                               - Prospection téléphonique logiciel FIPAC et terrain porte à porte hebdomadaire
- Animation d’un réseau local d’agences immobilières AMEPI réunion mensuelle et visites hebdomadaires
- Estimation et négociation de mandats

- Gestion du portefeuille d’acquéreurs avec des propositions de biens à la vente

- Assurer les visites, rédaction des offres d’achats et constitution des dossiers de vente

- Suivi des dossiers de financement Courtier principal CREDISSIMMO
- Outil CRM AC3
Mes résultats : 

- Croissance rentable 138 000 € en 2022, 37 mandats / an dont 12 exclusifs ; taux de transformation 40% soit 15 mandats
■ 2012- 2016  -Projet entrepreneurial :Etude de dossiers de reprise au CRA de Nanterre -Etude de marché et business plan d’une agence immobilière en franchise NESTENN à Rambouillet- Recherche de financement et du local
■ 2009- 2011 CP BOURG - Activité : Matériels de façonnage imprimerie - Fonction : Commercial Région Parisienne
Mes responsabilités :

- Vente de matériels CP BOURG de façonnage d'imprimerie à une clientèle d'imprimeurs, façonniers, d'ateliers intégrés 

- Vente indirecte de matériels connectés XEROX : GROUPAMA
- Vente de consommables et de contrats d'entretiens de matériels 

- Planification de démonstration de matériels, suivi des litiges 

Mes résultats : 

- Objectifs sur 12 mois année 2009 : 412 000 € , réalisations sur 9 mois : 488 433 € 

- Objectifs sur 12 mois année 2010 : 412 000 € , réalisations sur 12 mois : 638 085 € 

- Objectifs sur 12 mois année 2011 : 412 000 € , réalisations sur 8 mois : 317 895 €
■ 2006- 2008 COOPANAME ( portage salarial ) - Activité : Papiers & cartons - Fonction :  Agent d’usine et de société de négoce Européenne : Konosske Papirny (CZ), Remako (NL)
Mes responsabilités :

- 
Mise en place d’essais papiers et cartons, avec contrôle du suivi du résultat

- 
Planification des ventes mensuelles et définition des budgets annuels

- 
Analyse et traitement des réclamations de nature technique

Mes résultats : 

 - Usine Tchèque KR KONOSSKE PAPIRNY (papiers autocopiants) 
principaux comptes référencés : Imprimerie Nationale, Listing Express                                             
 - Société de Négoce Hollandaise REMAKO (vente de cartons et papiers second choix) : principaux    comptes clés : Cartonnages Papcart, Lyreco France,  Envelnor Kuvert  

■ 2003- 2005 STORAENSO France - Activité : Papiers bureautiques- Fonction : Commercial France

Mes responsabilités :
- 
Vente directe B2B négociation cadre cycle long de papiers bureautiques bobine-ramettes en France et fidélisation d’un portefeuille clients grands comptes ( 70% fidélisation et 30% prospection )

- 
Analyse et suivi des réclamations de nature technique

- 
Développement de ventes indirectes avec un réseau de distributeurs

Mes résultats :

- 
Développement d’un CA en 2003 de 7,4 M€  à 14 M€ en 2004 sur un marché en croissance de 10% par an   

- 
Développement des ventes indirectes auprès des principaux distributeurs : Papyrus, Grifo       

- 
Référencement chez les principaux transformateurs de documents en bobine 

- 
Nouveau référencement de papiers ramettes au sein du groupe Fiducial Office Solutions suite à un appel d’offre pour un marché de 3000 tonnes 

■ 1992- 2002  AGENCE PIERRE LELONG - Activité : Papiers magazines et d’éditions           - Fonction : Commercial France

Mes responsabilités :

- 
Elaboration, mise en place de la stratégie commerciale pour les papiers graphiques des usines Italiennes de Ascoli paper - Monterosa 

- 
Commercialisation auprès d’une clientèle Grands Comptes Imprimeurs , agences de communication et bureaux de fabrication . (20% en portefeuille client / 80% en prospection dont principaux comptes référencés : Publicis, groupe Eppe, Sego, Editions Oberthur)

- 
Commercialisation de papiers auto-copiant du groupe Italien Binda à partir d’un portefeuille de prospects imprimeurs

Mes résultats :

Augmentation de 30% du CA entre 1998 et 2001 sur un marché en progression de 3% par an 

FORMATION
2017 : Formation 4 semaines Siège de la Franchise immobilière NESTENN
2017 : Diplôme Licence Professionnelle Commercialisation des produits et services industriels
2005 : Diplôme Université de Cambridge-Business English Certificate usage appels internationaux
1986-1988 B.T.S Action Commerciale

Maîtrise de l’environnement Microsoft Office, logiciels AS400 / AC3

